

Маркетинговый бриф по проекту

	Клиент/Client
	Асютин Иван Андреевич 

	Марка/Brand
	Бочонок мёда ДВ

	Instagram
	@bochonok_meda_dv и @podaribochonok

	Дата/ Issue date 
	 04.2022

	Владелец кейса
	Иван 8-914-370-80-80




	Базовая информация / Base
Информация о компании, возраст, форма организа-
ции, величина (в сотрудниках)
	Компания по продаже мёда и пчелопродуктов.


Собственное производство 99% товаров.
Бесплатная доставка по Хабаровску и ближайшим городам

Розничное направление. Мелкооптовых покупателей не более 10шт. 
Позиционирование – семейные пасеки, семейное дело
Работает 5 лет
Штат: 6 постоянных сотрудников. В сезон (новый год) до 15 человек
Арендованное помещение занято на 50%

	Миссия компании. Цели и критерии успеха компании с точки зрения владельцев
	[bookmark: _GoBack]Миссия – производство очень качественных продуктов. Консультации, поддержание здоровья и лечение без медикаментов

Цели:

1. Стабильный рост продаж из года в год в 2 раза
2. Сделать документы на всю продукцию (проблема в персонале (или понимании или времени) и деньгах)
3. Открыть 1-2 розничные магазины в Хабаровске (проблема в документах)
4. Сформировать предложение франшизы и найти партнеров в разных городах
5. Купить себе уже наконец Лексус

Критерий успеха: Достижение показателей, рост зарплат сотрудников

	Рыночная позиция компании, доля рынка, место среди конкурентов по доле рынка 
	Лидеры нашего региона розничного сегмента (не в счёт самбери и другие сети по мёду). Конкуренты есть, очень слабые, или с другим ассортиментом



Информацияопродукте/ Information about product
	Основной продукт (Товар услуга работа) / Product
	Мёд
Продукты пчеловодства
Медовые десерты (орехи и ягоды в меду)
Чайные сборы
Подарочные наборы

	Варианты товара, сопутствующие товары ассортимент / Productrange
	Свечи из пчелиного воска и вощины, вощина
Натуральная косметика
Домашнее варенье
Сушёные фрукты и пастила
Травы, дикоросы
Лечебные настойки
Есть лазерный станок ЧПУ для изготовления изделий из фанеры и гравировки на наборах
Медовый алкоголь (без кричащей рекламы)

	Наиболее часто покупаемая единица (фасовка)
	Мёд липовый 1кг пластиковый контейнер
Ассорти орешек в меду 300гр пластиковый контейнер
Чайный сбор витаминный 18 компонентов, общеукрепляющий 60гр

	Типовая цена за единицу/Priceperunit
	
	
	
	

	Мёд липовый    пластиковый контейнер

	1кг 450руб
0,5кг 250руб
0,25кг 150руб
	
	




	Репутация марки/Brandreputation
	Тут что пишем?
АКБ около 6000 покупателей, много приверженцев, высокий процент повторных покупок, хорошо работает сарафанное радио

	Препятствия в расширении бизнеса / Constrains
	Отсутствие документов на продукцию (сертификаты соответствия и т.д.)
Падение охватов основной площадки сбыта (Инстаграм)

	Преимущество бренда или продукта / Brandorproductbenefit
	Бесплатная доставка от любой суммы заказа по Хабровску и ближайшим городам региона (Комсомольск, Ванино, Владивосток)
Любая форма оплаты
Широкий ассортимент (шире конкурентов)
Личная ответственность. 100% удовлетворение претензий
Люди знают через соц.сети, кто стоит за брендом (молодая семья)

	Факты и/или легенды, подтверждающие преимущество
	Постоянные благодарности от покупателей за качество и сервис

	Типовая активность по стимулированию сбыта/ Previousadvertisingactivity
	Каналы:
1.В контакте. https://vk.com/bochonok_meda_dv 
2. Инстаграмм 2 аккаунта 
https://instagram.com/bochonok_meda_dv?igshid=YmMyMTA2M2Y= 
https://instagram.com/podarkibochonok?igshid=YmMyMTA2M2Y= 
3. Сайт. www.меддв.рф          www.honeydv.ru 
4. Каталог ватсап    wa.me/79141589755 
5. Чат бот (ватсапп) рассылка предложений по базе клиентов и по базе 2ГИС
 





Конкуренция / Competition

	Конкуренты и конкурентная среда/Competition
	https://instagram.com/kedrdom27?igshid=YmMyMTA2M2Y= - схожий ассортимент, торговая точка в районе автовокзала

https://instagram.com/taigavnutri?igshid=YmMyMTA2M2Y= - Владивосток

https://baikal-dar.com/ - Иркутск, скоро откртие во Владивостоке. Сегмент дорогой

Хани фо хани – поставщики меда в самбери и другие магазины

Торговые точки в Экодоме, мелкие аккаунты в инстаграм и т.д.

	Косвенные конкуренты/Indirectcompetitors
	https://podarioblaka.ru/ - подарочные наборы


	Типовая активность конкурентов по стимулированию сбыта/ Comptitors'businessdevelopmentactivities
	Инстаграм

	Ваше УТП
	Качественный мёд и продукты пчеловодства с бесплатной доставкой по Хабаровску
Огромный ассортимент в одном месте (медовый алкоголь в том числе))
Бесплатные консультации по лечению заболеваний нашими продуктами
Свои пасеки
Собственное производство 99% ассортимента
Доставка по всему миру (сейчас есть ограничения)







Целевая аудитория/TargetAudience

	Самые главные (целевые) потребители / Consumers
	Основной ассортимент - женщины с детьми от 28 до 44 лет
Подарочные наборы – разносортные потребители, с достатком средний+ и корпоративные клиенты с бюджетом от 1,5тр до 8тр за 1 подарочный набор

	Мотивы и особенности покупки / Motivesofpurchase
	Для здоровья. Для детей. Для удовольствия.
98% продаж – доставка



Иное / Otherrelevantinfo
	Примечания/Notes

	














ПОДГОТОВИТЬ БЕСПОКОИТ / CHALLENGE:

	Что / What
	1. Стремительный рост продаж остановился
2. Оформление документов на продукцию и открытие торговой точки в других районах города





